Yaygin iktisadi anlayisa gore, ihale yontemi ile satigin, dogru tasarim ile 6zellikle saticilar lehine
olumlu sonuglar dogurdugu kabul gérmektedir. Satici lehine olan durumlar su sekilde 6zetlenebilir:

1. Rekabetgi Fiyatlar: Birden fazla alicinin katildigi ihalelerde, alicilar Griinii veya hizmeti satin
almak icin rekabet eder. Bu, genellikle daha rekabetg¢i bir satis fiyati olusmasina yol acgar.

2. Saticilar igin Firsatlar: ihaleler, saticinin Uriin veya hizmetini olabilecek en yliksek fiyata
satmasina olanak taniyan dinamik bir ortam yaratir, fiyatlari yukseltir.

Bu alanda birgok iktisadi galisma bulunmaktadir:

- “Paul Milgrom - Auction Theory” calismasi, ihalelerin, dogru sekilde tasarlandiginda,
saticilar i¢in daha yiiksek gelir saglayabildigini gdstermistir. Milgrom’un bu ¢alismalari,
2020'de Nobel Ekonomi Odiilii ile édillendiriimis ve ihale siireglerinin ekonomik etkinlik
acisindan nasil daha verimli hale getirilebilecegine dair dnemli icg6ruler saglamigtir.

- Acik artirma teorisi ve ihale slregleri Uzerine Paul Milgrom’un c¢alismalarina benzer sekilde,
ozellikle saticilar lehine sonuglari vurgulayan baska énemli calismalar da mevcuttur. Bu
calismalar, farkh ihale tiirlerinin ve piyasa kosullarinin saticilar lzerindeki etkilerini
detaylandirarak 6nemli bulgular ortaya koymustur. Bu alanda 6ne ¢ikan diger calismalar
icinde “Roger Myerson - ihale Tasarim Teorisi” dikkat gekmektedir. Roger Myerson, 2007
yilinda Nobel Ekonomi Odiilii’nii kazanan galismalarinda, ihale tasarimi teorisiyle ihalelerin
nasil daha verimli ve satici lehine olacak sekilde duzenlenebilecegini arastirmistir. Myerson’un
teorisi, saticinin kazancini maksimize edebilmek igin ihale slreclerinin nasil tasarlanmasi
gerektigine odaklanir. Myerson’un bulgularina goére, dogru ihale tasarimi sayesinde
saticilar, alicilarin tekliflerini etkileyebilir ve daha yiliksek gelir elde edebilirler.
Myerson’un galismalari, saticilarin en yiiksek geliri elde etmesini saglamak i¢gin iki temel
strateji 6nermistir:

o Rezerv Fiyat: ihalelerde satici tarafindan belirlenen minimum fiyat (rezerv fiyat),
saticinin daha diisiik teklifleri kabul etmeyerek kazancini artirmasini saglar.

o Bilgi Asimetrisini Yonetme: Saticilar, alicilar arasindaki bilgi asimetrisini yoneterek
daha yiiksek teklifleri tesvik edebilir. Ornegin, bazi alicilarin daha fazla bilgiye sahip
oldugu bir ihale ortaminda, saticilar bu avantaji kullanarak daha yiksek fiyatlara
ulasabilirler.

- Yine “Paul Klemperer - Strategic Auctions (Stratejik ihaleler)” calismasi, alicilar arasindaki
rekabeti yogunlagstirmanin saticilarin gelirini artirmanin en etkili yollarindan biri
oldugunu savunur. Bu baglamda, daha fazla alicinin katiimini tegvik etmek ve rekabeti
artirmak, saticilar i¢in daha yiiksek fiyatlar anlamina gelir.

- Benzer sekilde, “Eric Maskin ve John Riley - Optimal Auctions (Optimal ihaleler)” calismasi,
ihalelerde rezerv fiyati belirlemenin ve teklif vericiler arasindaki rekabeti artirmanin
saticilarin gikarina oldugunu gdstermistir.

Sonug itibariyla ihaleler alaninda yapilan bilimsel caligmalar, ihale teorisinin nasil tasarlandigina bagl
olarak saticilar igin 6nemli avantajlar sagladigini gosteriyor. Bu ¢alismalar, ihale siirecinde rezerv
fiyat belirlenmesi, alicilar arasindaki rekabetin artiriimasi gibi stratejilerin saticilarin kazancini
maksimize etmek igin kritik rol oynadigini ortaya koymaktadir.

Sahibinden Otobid ihaleleri de, “rezerv fiyat” ve “goklu katihm/alicilar arasi rekabet” 6zellikleri ile
tasarlandidi icin, saticinin aracini optimal fiyat ile satmasina imkan vermektedir.

Dolayisiyla genel kabul goéren cikarima gore, saticinin, “kesin bir ticari degeri olmayan ikinci el
otomobilini”, alicilarin “farkh fiyatlar” vermeye hazir oldugu ve g¢oklu katilimin saglandigi ihale
ortaminda” satisa sunmasinin, tek bir alicidan fiyat alinan duruma kiyas ile, bilimsel ¢galismalarin da
gOsterdigi Uzere, satici lehine olacak sekilde daha yiliksek fiyatla sonuglanmasi beklenir.



